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Yleishyödylliset
projektit, 

hankkeet ja 
ohjelmat, 

hohhoijaa!
Vai 

sittenkin
?



Päätoimipaikka Oulu, 

myyntikonttorit myös 

Seinäjoella ja Hämeenlinnassa. 

Lisäksi tuotantoa Himangalla.

Liikevaihto

104 M€

Hätälän väkeä yli

200
Sesonkiaikoina 

jopa 350

Kotimaisia 

kalastajia yli

400

Hätälä tänään
Oululainen 87-vuotias kala-alan 
perheyritys, jonka tuotevalikoimaan 
kuuluvat tuorekalat, fileet, jalostekalat 
sekä oman keittiön tuotteet.

Toimitusjohtaja
Jaana Isohätälä

Äänessä



1. Miksi yrityksen 
kannattaa olla mukana 
hankkeissa?

2. Esimerkkejä Hätälältä

3. Miksi Suomi Oy Ab:n 
kannattaa tehdä 
hankkeita?

4. Mitä hankkeissa ja 
ohjelmissa pitäisi 
kehittää?



Miksi yrityksen kannattaa olla mukana 
hankkeissa?

Raha.

Osaaminen ja kumppanuudet.

Riskien jakaminen. 

Ennakointi ja edelläkävijyys.

Projektit loppuvat.

Pitkällä 
tähtäimellä 

hyötynä 
kilpailukyvyn ja 

osaamisen 
tasonnosto!



Esimerkki 1: Kyberturvaprojekti

• Rahoittaja: Traficom

• Ohjelma: 
Valtioneuvoston 
tietoturvaseteli

• Tavoite: nostaa 
nopeutetusti yritysten 
tietoturvallisuuden 
tasoa ja sitä kautta 
parantaa koko 
yhteiskunnan kykyä 
suojautua 
kyberturvallisuusuhkia 
vastaan.

Rahoitus Hätälälle: 100 000 €

Tulokset: 
• Nykytilan arviointi ja riskikartoitus
• Kyberturvastrategia
• Tietoturvakoulutuksia
• Uusittu tietoturva-arkkitehtuuri
• Valvonta- ja reagointipalvelu

Olisiko tullut 
tehtyä yhtä 
hyvin ilman 
rahoitusta?



Esimerkki 2: Oman keittiön tuotelinja

• Rahoittaja: Pohjois-
Pohjanmaan ELY-
keskus

• Ohjelma: Uudistuva ja 
osaava Suomi 2021-
2027: Innovatiivinen 
Suomi

• Tavoite: pk-yritysten 
resurssiviisas kasvu 
koti- ja 
ulkomaanmarkkinoilla 
sekä toiminnan 
uudistuminen

Rahoitus Hätälälle: 134 000 €

Tulokset: 

• Uusi kypsennettyjen kalatuotteiden 
valmistuslinja hankittu ja otettu käyttöön.

• Kypsennettyjen kalatuotteiden 
tuotantokapasiteetti kasvanut.

• Kyseistä linjaa hyödyntävän tuoteryhmän 
myynti kaksinkertaistunut. Kasvu 

mahdollistui, 
riskiä jaettiin. 

(Maksatus kesti 
ikuisuuden.)



Esimerkki 3: Vientiprojekti

• Rahoittaja: Business 
Finland

• Ohjelma: Market 
Explorer  

• Tavoite: tukea pk- ja 
midcap-yritysten 
kansainvälistymistä, 
vientimarkkinoiden 
kartoitusta ja  
liiketoiminnan 
kansainvälistymisen 
edellytyksiä.

Rahoitus Hätälälle: 40 000 €

Tulokset: 

• Kokeneen konsulttitoimiston osaaminen 
Hätälän käyttöön.

• Markkinaselvitys mm. Espanja ja Latvia: 
käytännön tietoa hintapisteistä, kulutuksesta, 
kilpailijakentästä.

• Go-to-market-suunnitelmat
Uutta 

ymmärrystä ja 
yksi strategian 

osa-alue 
pakettiin!



Mutta myös haasteita…

• Hakuprosessien jäykät aikajänteet.

• Viranomaisten ”voipi olla tai voipi olla olematta” -viestintä ja 
ongelmahakuisuus.

• Maksatuksen viivästykset.

• Hakukriteerit, jotka eivät istu yrityksen tarpeisiin.

• Ohjelmien iso määrä.

• Epäselvät tai vaikeasti ymmärrettävät kriteerit.

• Projektiähky vie innostuksen kehittämiseltä.

→ Hyötyjen saaminen vaatii yritykseltä dokumentaatiota, 
suunnitelmallisuutta, virkakielitaitoa sekä projektinhallintakykyä. 



Miksi Suomi Oy Ab:n kannattaa tehdä 
hankkeita ja ohjelmia?

Suomalaisten yritysten kilpailukyky

Kannusteet yrityksille kehitykseen

Kansainvälisyyden kiihdytys

Yhteistyön ja osaamisen laajentaminen

Mutta yritykset myös 
odottavat rahoittajilta 
ratkaisukeskeisyyttä ja 
tehokkuutta!
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